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Massage met de kracht
van een brandslang

Wellness

Bijzondere therapeutische massagebaden bij Silverspas

“Er bestond vreemd genoeg
nooit een bad dat zo effectief
masseert als een fysiotherapeut
of een masseur. Tenminste, dat
is wat ik ontdekte tijdens mijn
eigen zoektocht daarnaar. Nu
bouwen wij baden die stress-
en slaapklachten helpen te
verlichten en die zelfs effectief
blijken bij chronische rug-
en nekklachten, tot aan een
whiplash. Voor mij was het de
oplossing waar ik naar zocht en
we slagen er steeds beter in om
meer mensen duidelijk te maken
waar een bad, nadrukkelijk
ontworpen voor massage, toe
in staat is.” vertelt Maikel
Lambregts van Silverspas.
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Maikel is een eigenzinnige ondernemer
die eerder een succesvol telecombedrijf
heeft opgebouwd dat in meerdere

tijdzones actief is. In die periode zocht hij
naar een oplossing voor zijn chronische
rugklachten, veroorzaakt door zijn overvolle
agenda en lange, drukke en hectische
werkdagen. “Ik ging alle showrooms in
Nederland en Belgié af op zoek naar een
bad voor een échte massage, maar kwam
niet verder dan bubbelende baden die
onvoldoende verlichting brachten”, zegt
Maikel. Dat veranderde toen hij op internet
een mysterieuze Amerikaan vond die

zich had verstopt achter een onooglijke
website vol technische teksten. Met een
voor een normaal mens niet te verteren
moeilijkheidsgraad en informatiedichtheid,
maar Maikel zette door. “Gaandeweg raakte
ik er steeds meer van overtuigd dat ik hét
bad had gevonden waar ik naar op zoek
was. Na een paar referenties te hebben
gecheckt, besloot ik de sprong te wagen en
‘blind’ dat bad van die man te kopen”, aldus
Maikel. Die man bleek Jim Arjuna, die
tegenwoordig door het leven gaat als

‘De Massagebadprofessor’.

-
-

Hij is tevens technisch partner van Maikel
bij Silverspas. Jim kwam in 2010 vanuit
Colorado naar Rijen en bouwde daar de
fabriek van Silverspas vanaf de grond
op. Inclusief de enorme machine om de
kuipen voor de baden te maken, die hij
samenstelde uit machine-onderdelen
van over heel de wereld. Ook bracht

hij zijn 35 jaar maniakale toewijding
aan het repareren en produceren van
dergelijke baden in de VS over aan het

productiepersoneel.

De Brandslang

Het resultaat was een Silverspas-bad met
een massage die z6 krachtig bleek, dat

de mensen in bad uit de ergonomisch
gevormde zitjes werden geduwd. Sindsdien
gebruikt het bedrijf comfortabele
verzwaarde schootkussens om goed te
kunnen blijven zitten tijdens de krachtige
massage. Het summum van die kracht

is een speciale waterstraal met een dikte
van 3,5 cm, dikker dan iedere andere
waterstraal in welk bad dan ook. Omgedoopt
tot ‘De Brandslang’, die het midden van

de onderrug los masseert. “De meest
bijzondere herinnering voor mij is iemand

die door een kop-staartbotsing al tien jaar

Het summum van die
kracht is een speciale
waterstraal met een
dikte van 3,5 cm




ernstige rugklachten had, waar ze maar
niet vanaf kwam. Zij kwam binnen met een
gevoel van: ‘ik wil nog wel eens zien of jullie
die grote woorden waar kunnen maken.” Ik
vergeet nooit meer de ontspanning die haar
gezicht liet zien toen ze ‘De Brandslang’ en
de overige waterstralen in dat zitje voor het
eerst voelde.” Maikel begrijpt die enorme
verbazing en enigszins sceptische houding
op voorhand wel. “Omdat onze baden er

nu nog uitzien als gewone jacuzzi's denken
veel mensen niet aan een serieuze massage,
maar niks is minder waar”, lacht Maikel.
Om er meteen aan toe te voegen: “Net als
bij een gewone masseur kan de massage
natuurlijk ook zacht worden ingesteld, of

zelfs helemaal uit om van het warme water

in bad te genieten. Voor ieder wat wils, maar
met de bijzondere mogelijkheid voor een heel
krachtige massage voor wie daar behoefte aan
heeft.” En die massage is bovendien dubbel
effectief, dankzij het warme water in bad dat
zorgt voor een optimale doorbloeding van

de spiergroepen. “Daarom noemen we onze

baden dus met recht: massagebaden.”
Op bestelling gemaakt

Die massagebaden verkoopt Silverspas
rechtstreeks vanuit eigen fabriek. Dus
zonder dealers, direct aan de particuliere
of zakelijke eindgebruikers. Daarmee

creéert de fabrikant extra budget om te
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baden qua massage en vormgeving helemaal
af te stemmen op de specifieke wensen van

de klant. “Iedere klant kan de massage eerst
in volledige privacy uitgebreid testen in onze

speciale testruimte. Tijdens die test laten

we voelen wat er allemaal mogelijk is en
helpen we de ideale massagekracht voor ze
te kiezen. Stilstaand of draaiend, met welke
grootte van de draaicirkel, of pulserend,

en hoe snel of langzaam. Of richtbaar op

specifieke plekken die meer aandacht nodig

hebben. Elke spier of spiergroep krijgt op

die manier de benodigde behandeling. Met
één brede en diep rakende massagestraal
waar dat past of juist meerdere smalle jets

en meer oppervlakkige massage waar dat

optimaal effect heeft. Letterlijk iedereen die
komt testen, is verbaasd over de kracht en
het effect”, verduidelijkt Maikel verder.

“We maken daar af en toe video's van voor

op de website, waar anderen zich dan weer

over verbazen.”

investeren in de kwaliteit van extra zware

onderdelen. Maikel noemt dit ‘het oversizen .
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de eigen fabriek. Zo is het bedrijf in staat de




Anders

Zo zijn zowel Maikel als persoon

en Silverspas als organisatie in alles
gepassioneerd en eigenzinnig. Die unieke
karaktereigenschappen hebben een nog
niet eerder bestaande markt voor de op
afroep beschikbare ‘watermasseur’ geopend.
Een primeur in elk huis. Niet alleen thuis
worden de baden ingezet. Ook behandelaars
maken er in hun praktijken graag gebruik
van. Daarom is er speciale aandacht besteed
aan de zeer hoge betrouwbaarheid van de
baden. Bij professioneel gebruik hebben
die factoren een extra wegingsfactor. Mocht
er onverhoopt toch een keer iets aan de
hand zijn, dan komt het eigen technisch
personeel van Silverspas persoonlijk langs
om het op te lossen. “Ik durf te stellen dat
er letterlijk niet één ontevreden Silverspas-
klant bestaat”, zegt Maikel. “Dat is omdat ik
mezelf altijd recht in de spiegel wil kunnen
aankijken, maar 66k omdat het de beste

marketing is die er is. Onze supertevreden

klanten vertellen hun verhaal graag op

verjaardagen, én online. We plaatsen niet

voor niets zoveel mogelijk reviews van onze

klanten op de website. We bieden iedereen

zelfs de mogelijkheid contact met onze

bestaande klanten op te nemen, om hen zelf

te vragen naar hun ervaringen.”
Eenpersoonsversie en expansie

Wat is er dan nog te wensen over? Maikel:
“Meer dan genoeg. Eigenlijk veel te veel
om allemaal in één keer te doen. In ons
buurland Duitsland heerst een enorme
badcultuur en ook voor hen is ons
massagebad een tot nu toe nog volkomen
onbekend fenomeen. Daarin gaan we

na in Nederland en Belgié binnenkort

als derde land van start. Daarna zijn er
meer landen en gebieden die vanwege de
economische ontwikkeling en vergrijzing
van de bevolking tot onze potentiéle
doelgroep behoren. Maar hetgeen waar Jim

en ik ons nu het meeste mee bezighouden
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is de ontwikkeling van de speciale
eenpersoonsversie, gericht op de absolute
top van de markt . Denk bijvoorbeeld

aan toptennissers en —dj's, maar ook

aan de grote nationale en internationale
voetbalclubs. En natuurlijk topprofessionals
in allerlei andere richtingen. Allemaal
hebben ze baat bij de gepersonaliseerde
eenpersoons-massagemachine die we
momenteel bijna in prototype hebben.”
De massagedroom van Maikel is pas net

begonnen. EH
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